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2014

• 2013 PIL 
+2,4

• 2014 PIL 
+3,2



2014

• 2013 PIL 
-0,4

• 2014 PIL 
+0,9



2014

• 2013 PIL 
-1,9%

• 2014 PIL 
+0,4



«Stessa zuppa: il 
mondo cresce e, anzi, 
inizia a correre, l ’Italia 

ferma ai box »



Se vuoi che le cose 
cambino, come prima 
cosa devi cambiare tu



Viviamo in un eterno presente, il 
problema non è quello che 

succede attorno ma i pensieri 
che generi 

Come fare?



EMOZIONE POSITIVA
• 1) Associati con chi può darti la tecnologia 

per svoltare. 
• 2) Misura la liquidità. 
• 3) Trova una soluzione (vera) per i tuoi 

clienti. Qual è l’affare? 
• 4) Potenzia drammaticamente il marketing 

(social, e-commerce, conquista il web). 
• 5) Impara a competere sui mercati esteri
• 6) Compra assets (producono cash flow) 

in giro per il mondo.  



• Prossime MBS:
• 21 e 22 Gennaio Marketing e attirare 

clienti: 
Gianni Vacca: 10 regole per fare clienti 

con i social network.
Simona Lodolo: Fare tanti clienti con 

poco.
Giuliano Lanzetti: Costruire una 

macchina che genera clienti 

• 18 e 19 Febbraio People
Emilia Motta: Recruitment
Paolo Ruggeri: Coinvolgere i Leader 



BUON NATALE


